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;pannender Wettbewerb

Mit dem Vector-Preis mochte der Kolner Energiekettenspezialist
Igus die Grenzen des Machbaren bei Energiezufiihrsystemen
erweitern. Uber Marktentwicklungen und den neuen Preis haben
wir mit Igus-Geschaftsfilhrer Frank Blase gesprochen.

MM: Herr Blase, wie
entwickelt sich zur Zeit
der Energieketten-Markt?
Blase: Der Markt entwi-
ckelt sich entsprechend
dem guten Trend in den
Branchen Maschinenbau
und Automation. Auch
stofien wir fast tiglich
auf neue Anwendungen.
Kiirzlich ging es zum
Beispiel um Energieket-
ten in der Architektur
und in einem Fall um au-
tomatische Komponen-
ten in einem Reitstall,
Gut ist auch die Nachfra-
ge fiirr komplett konfektionierte Systeme,
Hier hat sich bewiihrt, dass wir diese
Dienstleistung schon vor knapp 10 Jah-
ren begonnen haben, Heute erwirtschaf-
ten wir etwa 15% unseres Inlandsum-
satzes mit Konfektionierungen.

MM: Zwischen 2003 und 2006 haben
Sie [hren Gesamtumsatz von 138 Mio,
Euro auf 246 Mio. Euro steigern kinnen,
Welche Ziele haben Sie fiir die nichsten
Jahre?

Blase: Unser grisfites Ziel ist es, besser
zu werden. Besser heifdt, die Innovati-
onsgedanken, die vom Markt kommen,
und die eigenen ldeen konsequenter
umzusetzen, dass wir in alle Linder der
Welt noch schneller liefern, dass wir die
Produktpalette noch kontinuierlicher
und simpler fiir den Kunden gestalten.
Wenn uns das gelingt, dann sehen wir
durchaus ein kontinuierlich zweistelliges
Wachstum als Maoglichkeit an.

MM: Wie reagieren Sie auf die Bedro-
hung durch die Wireless-Technologien,
die eigentlich Ihre Energickettensysteme
zut ersetzen drohen?

Blase: Wir sehen Wireless nicht so sehr
als Bedrohung, sondern als Erginzung.

Mit dem Vector-Prels will Igus-
Geschiftsfihrer Frank Blase
Energiezufihrsysteme fordern.

Es spielen sowohl elek-
tromechanische als
auch elektronische
Techniken eine Rolle,
und um das genauer zu
erforschen, beteiligen
wir uns selber sowohl
an Wireless-Daten-
iibertragung als auch

. an berithrungsloser
Energiezufithrung per
Induktion. Wir haben
die ersten Produkte auf
den Markt gebracht
und sind dabei, die
ersten Anwendungen
zu realisieren.

MM: Welche Ziele verfolgen Sie mit
dem Vector-Preis?

Blase: Wir michten den Anwendern
von Energickettensystemen ein Forum
geben, thre mutigen und innovativen
Lisungen gebiihrend feiern zu lassen.
Der Vector-Preis soll zeigen, welche
Grenzen mit diesem sehr vielseitigen
Produkt bereits gesprengt worden sind.
Gleichzeitig wollen wir auch die neue-
ren Technologien, wie Induktion und
Wireless, beleuchten und denen schon
eine Plattform zur Vervielfiltigung
anbieten.

MM: Wie ist das Bewerbungsverfahren?
Blase: Die Ausschreibung lauft ab sofort
und die nétigen Unterlagen konnen un-
ter www.vector-award.de abgerufen wer-
den. Die Jury ist mit hochkaritigen
Technikern und Wissenschaftlern be-
setzt. Die Preisverleihung findet im April
2008 wihrend der Hannover-Messe statt
und wird sicherlich durch die fundierte
Arbeit der Jury breiten Anklang beim in-
ternationalen Fachpublikum finden.

Das Interview fiilirte MM-Chefredakteur Ken
Fouly. MM st Medienpartner des Vector-Pretses.



